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产品定位

D-HGA提供渠道销售解决方案，帮助企业在战略备货、市场定价以及渠道协同等方面，连
接客户，激励并指导代理商销售出货；平台支持企业透过渠道库存，平衡市场供需关系，
指导战略备货，支持代理商最大程度的出货，保障代理商客户权益。

• 迫切需要提升销售业务增长的渠道业务属性客群；

• 有出海规划的企业；

• 高科技行业效果最为明显，其他行业经验相对成熟；

D-HGA(全称：Deloitte HighGrowth Accelerator)是基于SAP BTP平台聚焦渠道实现业务快速
增长的解决方案，提供企业新的模式，以迅速的响应国内、国际业务发展带来的销售收入
增长。
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D-HGA帮助企业解决以下问题：

销售业务
增长挑战

• 渠道的存货与库存，如何尽快的鼓励代理商销售出货，拓宽渠道；如何提升渠道协同能力，
鼓励并激励代理商销售存货；

• 渠道终端客户的信息采集，对于企业来讲，能够了解产品在市场的流通，对于市场的
把控以及价格策略也是至关重要的因素；

• 出海企业，海外市场渠道业务拓宽，考虑销售的环境因素与必要条件准备，以及预期收益；

• 通过渠道穿透，提升渠道透明度，优化渠道结构和费用，洞察和分析渠道通路的价差及利润分
布，使得销售费用效用最大化；
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行业渠道通路建设，渠道延申与下沉，重新审视渠道布局与客户定位，
掌握经销商销售体系

制造商/

品牌商
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Rep

代理商
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销售增长加速器—业务模式及方案

代理/disti
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说明：

1.此流程对于渠道库存也具有协同性，通过渠道虚拟库存的变更计算，能够指导分销商备货和市场定价；

2. 模式涉及项目范围、业务流程整体的梳理、CRM系统以及ERP系统的综合集成与改造;
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产品应用架构图
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D-HGA 技术架构图
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推动渠道销售业务变革与提升
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