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Aspectos a considerar por los contribuyentes
guatemaltecos sobre la guia de las
implicaciones de precios de transferencia por
Covid-19 publicada por la OCDE

El periodo fiscal finalizado el 31 de diciembre del 2020 se vio
bastante afectado por la pandemia, la cual causé alteraciones _
importantes en las cadenas de suministros y las curvas de
oferta y demanda, asimismo gener6 incrementos en costos
extraordinarios y variaciones inesperadas en los precios de los
productos. Ademas, las restricciones gubernamentales que

se adoptaron en los diferentes paises impactaron en mayor o
menor proporcion a las diferentes industrias que operan en los
paises.

En respuesta a la crisis de COVID-19, varias administraciones
tributarias ya han publicado guias nacionales sobre

algunas de las implicaciones de precios de transferencia de
COVID-19. Si bien este es un primer paso importante para los
contribuyentes, facilitar el cumplimiento cooperativo y brindar
una mayor certeza fiscal, la naturaleza bilateral de los precios
de transferencia significa que sélo al acordar un enfoque
comun las administraciones tributarias pueden mejorar la
certeza tributaria. Por tal razén la OCDE ha publicado una guia
la cual sugiere la aplicacion practica del principio de plena
competencia.

A pesar que Guatemala no es un pais miembro de la OCDE,

la legislacion local permite realizar ajustes para mejorar

la comparabilidad de las operaciones en el Decreto 10-

2012 articulo 58 numeral 2 “Dos 0 mas operaciones son
comparables cuando no existan entre ellas diferencias
econdmicas significativas que afecten al precio del bien o
servicio o al margen de la utilidad de la operacién o, cuando
existiendo dichas diferencias, puedan eliminarse mediante
ajustes razonables.” Por lo que consideramos algunos aspectos
importantes a considerar por los contribuyentes guatemaltecos
sobre la guia de las implicaciones de Precios de Transferencia
por la pandemia covid-19 publicada por la OCDE.
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A continuacién, mencionamos alguna informacion
y documentacion de soporte la cual puede ser

util para apoyar la realizacion de un analisis de
comparabilidad razonable para el ejercicio 2020:

1. Comparativo de volumenes de ventas
durante COVID-19 contra afios pre-COVID.

2. Informacion especifica relativa a los costes
incrementales o excepcionales soportados en
la operacion, y aparte los soportados por las
partes en la transaccién controlada.

3. Realizar una comparacion de los datos
internos presupuestados/previstos relativos
a las ventas, los costes y la rentabilidad, en
comparacién con los resultados reales.

4. Documentary cuantificar el impacto de
la falta de cumplimiento de contratos,
principalmente aquellos que sustentan
la operacion con partes relacionadas
(prestacion de servicios, manufactura o
distribucion de productos, etc.).

5. Analizar qué tan fuerte esta siendo el
impacto para la industria o industrias en
las que participan las empresas del Grupo

involucradas en transacciones intercompainiia.

6. Revisar en profundidad la situacién de
los comparables cuyos margenes sean
utilizados para el analisis en el informe
de Precios de Transferencia, en busca de
evaluar el impacto que el COVID-19 tuvo
en sus estados financieros y con el objetivo
de validar la comparabilidad o realizar
los ajustes necesarios. En este sentido,
sera clave también analizar el periodo a
comparar, en la medida que el impacto del
COVID-19 se concentr¢ en el afio fiscal 2020
para el continente americano, por lo que se
considera apropiado utilizar el periodo fiscal
2020 asi como afios anteriores para mejorar
la fiabilidad, este enfoque sumaria los
resultados financieros del ejercicio 2020, que
pueden ser excepcionales, con los resultados
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mas normales de afios anteriores con el fin
de poner a prueba la naturaleza de plena
competencia de la politica de precios de
transferencia aplicada en el ejercicio 2020.

Durante la pandemia COVID-19, muchos grupos
econdmicos multinacionales han incurrido en
pérdidas debido a una disminucién de la demanda,
incapacidad para obtener o suministrar productos
0 servicios o como resultado de costos operativos
extraordinarios y no recurrentes. La asignacion

de pérdidas entre entidades asociadas puede dar
lugar a controversia y, por lo tanto, es una cuestion
que requiere consideracion dado el probable
aumento de la frecuencia y magnitud de las
pérdidas en el entorno econdémico actual.

Es importante sefialar que la asignacion de riesgos
entre las partes en un acuerdo afecta a la forma
en que los beneficios o pérdidas resultantes

de la transaccién se ajusta al principio de plena
competencia, a través del precio de la operacion.

Sera necesario considerar cdmo deben asignarse
entre las partes asociadas los costos operativos
excepcionales y no recurrentes que surjan como
resultado de COVID-19.

Finalmente, las consecuencias del COVID-19 en
materia de Precios de Transferencia, se centrara en
analizar la informacion disponible y documentar

el impacto de la pandemia en nuestra empresa

en particular para mejorar la comparabilidad y
fiabilidad del analisis.
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