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②買手・売手の担当FAが
マッチングを行う
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①「M&Aプラス」上で
担当FAを探す

①「M&Aプラス」上で
担当FAを探す

「M&Aプラス」は、公正なM&Aを促進するITサービスです。

※画面は開発中のものです。実際の仕様とは異なる場合があります。



日本中の
中堅・中小企業に
公正なM & Aを

全国の企業にとって、中立性が高く、

公正な取引ができるM&Aの場を提供したい。

中堅・中小企業と地域のM&A専門家を

オンライン上でつなぐことにより、

深刻化する事業承継問題の解決に貢献したい。

全国各地の企業とのマッチングをもっと手軽にすることで、

事業成長戦略の選択肢を広げるサポートをしたい。

そんなデロイト トーマツ グループの想いから生まれたのが、

中堅・中小企業向けマッチングプラットフォーム「M&Aプラス」です。

売手側と買手側それぞれに

ファイナンシャルアドバイザー（FA）を選定し、

事業の価値を最大限に引き出す公正な取引を実現します。

事業承継の問題に、事業成長戦略に、公正さと信頼をプラスした解決策を。

選定された担当FAが売却や買収の相談を受けた場合、「M&A
プラス」の買手・売手情報を参考にすることで、相談の対応や
売却・買収前の検討に活用することができます。

事前の検討に活用できます。
マッチング後も、案件がどのステージに位置するかが「可視化」
されるので、担当FAがM&Aのプロセスを適切に管理でき、顧客
の方々も売買の進捗状況を正確に把握するのに役立ちます。

成約までのプロセスを「可視化」します。

担当ＦＡが、Ｍ＆Ａの成約
まできちんとサポート
していきます。

成約

STEP 06STEP 05

担当FAは、相手側FAと交渉
を進めます。売手・買手の
意向をすり合わせて条件を
調整します。

条件交渉

STEP 04

担当FAは、売手・買手の同意
のもと、「M&Aプラス」でマッチ
ングを行います。

マッチング
担当FAは、「M&Aプラス」で売手・
買手の意向に合った案件を検索
します。FAのみ、案件を検索、
閲覧することができます。

M&A案件検索

STEP 03

会員となった売手・買手は、
地域や実績などをもとに「M&A
プラス」に登録しているFAの中
から担当FAを選定します。

FAの選定（売手・買手）

STEP 02

すべての売手・買手・FA（ファイ
ナンシャルアドバイザー）は、当社
基準の入会審査を経てユーザー
登録します。

各種登録手続

STEP 01

中堅・中小企業のM&Aに関して、こんな悩みや問題をお持ちではありませんか？

信頼できるプロを選べる。日本中の企業から探せる。
全国の中堅・中小企業のM&Aに、ITサービスで新たな解決策をお届けします。

売却や買収を検討中の企業が「M&Aプラス」に登録すると、会員専用ページの地域や実績
などの情報から、自社に合ったFA（ファイナンシャルアドバイザー）を選定できます。FAとは、
M&Aのプロセスに精通し、売却や買収に関わる交渉をサポートするM＆Aの専門家です。

M&Aの専門家が選べます。
売手・買手企業が選定した担当FAは、「M&Aプラス」で全国の
登録案件の検索が可能です。担当FAが依頼主である企業の
意向や戦略に合った相手を探すことができます。

全国からマッチングする相手を探せます。

［売却希望企業］ ［買収希望企業］

後継者がいないので、
第三者に事業を売却したい。
でも、誰に相談したらいいのかわからない。

企業から事業売却の相談を受けているが、
買手が見つかるかどうかわからない。

買収の依頼を受けている企業に
最適な売手を、効率よく探したい。

M&Aで自社をさらに成長させたい。
でも、どのような企業と
マッチングすればいいかわからない。

［売手側ファイナンシャルアドバイザー］ ［買手側ファイナンシャルアドバイザー］

https://ma-plus.com/

M&Aプラス●M&Aプラス 事務局
受付 9:30-17:30（土日祝除く） 0800-919-0066

maplus@tohmatsu.co.jpメールでのお問い合わせ：


